
Willkommen zur aktuellen Ausgabe unseres Newsletters.

In der aktuellen Ausgabe unseres Newsletters vom 29. Oktober 2007 lesen Sie folgende
Themen:

1. Neuer Standort Stade

2. Visitenkartenparty.biz braucht Ihre
Unterstützung

3. Teilnehmer im Profil

4. Networking-Tipps

5. Neue Termine

Neuer Standort Stade

Ab sofort sind wir auch in Stade in der Nähe von Hamburg vertreten 

Die Visitenkartenparty.biz findet zukünftig nun auch in Stade statt. 

Der erste Termin ist am 19.11.07 in der IHK Stade, Beginn 19.00 Uhr. 

Damit es eine schöne "Eröffnuns-Veranstaltung" wird, kann dieses Mal jeder Teilnehmer kostenlos einen Gast
mitbringen. 

Auf zahlreiche Anmeldungen freuen wir uns! 

P.S.: Stade ist von Hamburg auch gut mit dem Regionalexpress zu erreichen. 

Visitenkartenparty.biz braucht Ihre Unterstützung

Die Visitenkartenparty.biz wendet sich mit einer kleinen Bitte an Sie 

Inzwischen veranstalten wir die Visitenkartenparty.biz bereits in 22 Städten in Deutschland. 
An einigen Standorten können wir derzeit jedoch keine Veranstaltungen durchführen, da uns die passenden
Locations fehlen. 

Und nun kommen Sie ins Spiel: Haben Sie vielleicht eine Idee? 

Wir benötigen zentral gelegene Räumlichkeiten mit Stehtischen und ein paar Pinnwänden sowie mit der
Möglichkeit, Getränke und Speisen zu kaufen. 



Vielleicht kennen Sie ja in Ihrer Region ein Restaurant, ein Hotel oder auch bspw. ein Gründerzentrum, das
gerne gemeinsam mit uns eine Visitenkartenparty.biz durchführen würde. 

Auf Ideen, Anregungen und Vorschläge von Ihnen freuen wir uns sehr - einfach eine E-Mail an
info@visitenkartenparty.biz . 

Teilnehmer im Profil

An dieser Stelle möchten wir Ihnen einige Firmen im Profil vorstellen. Ähnlich wie auf den
Profilen der Visitenkartenparty.biz geht es auch hier darum, die Essenz eines Unternehmens
möglichst kurz und prägnant darzustellen. 

SPAREN beim FAHREN - KRAFTSTOFF + CO2 

Der "Spritsparpressling" 
Spart Kraftstoff zwischen 7% und 14% 
Reduziert Feinstaub um bis zu 70% 
30 Millionen Testkilometer wurden erfolgreich absolviert! 
100 %ig organisch - entspricht der Europanorm EN 590. 
Verwendbar für alle Verbrennungsmotoren, (Autos, LKWs, Schiffe, Traktoren..., unabhängig ob Diesel, Super,
Benzin, Biodiesel oder Benzinethanolgemische). 
Weltweiter Einsatz von höchstem ökologischem als auch ökonomischem Interesse. 

Tel. 02774-921857 Mobil 0171-8821907 E-Mail atd.myffi@gmx.de www.atd.myffi.biz/german/ 

_________________ 

Präsentieren Sie Ihre Firma gekonnt in der Öffentlichkeit: 
Jetzt 10 persönliche Tipps vom Profi für Ihre PR 
Professionelle Medien-Berichterstattung über Ihr Unternehmen, knackige Pressetexte, die richtigen Worte für
beeindruckende Reden, überzeugende Firmenbroschüren, Aufsehen erregende Events - mit dem 1:1-Prinzip
für Öffentlichkeitsarbeit von Thomas Scharfstädt TECHNIKDIALOG auch bei schmalem Budget kein Problem.
Jetzt 10 persönliche Tipps für Ihre PR kostenlos anfordern: Email mit Kennwort "10 Tipps" an
info@technikdialog.de oder direkt anrufen: 0700.02 03 57 92. 
www.technikdialog.de 

_____________________ 

Feng Shui - Mit hoher Vitalität am Arbeitsplatz 
Stehen Sie vor einer neuen Herausforderung? Soll die Effektivität der Organisation, des Teams oder des
einzelnen Mitarbeiters verbessert werden? Sind Sie gesund, kreativ und motiviert? Erreichen Sie mit Feng Shui
eine Balance zwischen Menschen, Geschäftsaufgaben und Räumen als Grundlage Ihres beruflichen Erfolges!
Wir bieten Ihnen genau passende Beratungen zu unterschiedlichen Fragestellungen an. Sie erhalten eine Feng
Shui Analyse Ihres Unternehmens und viele wertvolle Tipps und Lösungen. Rufen Sie an! Fragen Sie nach
Ihrem persönliches Angebot! Feng Shui am Main, www.fengshui-am-main.de, Tel. (069) 83838437 



Networking-Tipps

In den nächsten Ausgaben unseres Newsletter wird
Ihnen Frau Laage, Gründerin der
Visitenkartenparty.biz, einige Tipps zum Thema 
Networking geben. 
HEUTE: Einige Grundsatzentscheidungen 

Liebe Leser des Visitenkartenparty.biz-Newsletters, 

seit bereits fünf Jahren veranstalte ich die
Visitenkartenparty.biz und konnte in dieser Zeit viel Erfahrung 
im Bereich Networking sammeln. Deshalb freue ich mich nun 
besonders, Ihnen einiges aus diesem Erfahrungsschatz
weitergeben zu können. 

Bevor Sie mit dem Networking richtig durchstarten können, sollten Sie für sich einige
Grundsatzentscheidungen fällen: 

Definieren Sie Ihre Zielgruppe und Ihr Zeitbudget: 
Bevor Sie mit dem strategischen Networking beginnen, sollten Sie sich folgende Fragen stellen: 
? Wer ist Ihre Zielgruppe? 
? Wie kann Ihnen Networking helfen, Ihre Zielgruppe noch besser zu erreichen? 
? Was können Sie an Zeit aufwenden, um erfolgreiches Networking zu betreiben? 

Setzen Sie sich Ziele 

Nachdem Sie diese grundlegenden Fragen geklärt haben, sollten Sie sich konkrete Ziele setzen: 

? Was genau wollen Sie mit Ihrem Networking erreichen? 
? Geht es Ihnen nur darum, einen wirksamen Hebel für Ihre Kundenakquise zu haben? 
? Möchten Sie Ihr Netzwerk auch nutzen, um bei konkreten Problemen und schwierigen Fragen nach Hilfe und
Support fragen zu können? 
? Wollen Sie über Ihr Netzwerk Empfehlungen für Ihr Business generieren? 

Nehmen Sie sich Zeit 

Kontrollieren Sie diese Ziele in regelmäßigen Abständen. Machen Sie sich dazu eine Notiz in Ihrem
Terminkalender und reservieren Sie sich eine feste Zeit am Tag oder in der Woche, in der Sie sich nur um die
Pflege und Strukturierung Ihres Netzwerkes kümmern. Am besten ist es, wenn Sie sich täglich eine halbe
Stunde mit Networking beschäftigen. Das wird mit der Zeit zu einem Ritual, das Ihnen hilft, feste
Networking-Gewohnheiten zu etablieren. 

In der nächsten Ausgabe des Visistenkartenparty.biz-Newsletters: 
Buget und Kontrolle - zwei wichtige Grundlagen für das Networking 

Neue Termine

Termine vor der Winterpause: 

05.11.2007 Augsburg , 19:00 Uhr 
Novotel Augsburg 
http://www.visitenkartenparty.biz/augsburg/htm/termin.php 

NEU 
19.11.2007 Stade, 19:00 Uhr 



IHK Stade 
http://www.visitenkartenparty.biz/stade/htm/termin.php 

21.11.2007 Düsseldorf , 19:00 Intercity Hotel Düsseldorf 
http://www.visitenkartenparty.biz/duesseldorf/htm/termin.php 

Dieser Newsletter wurde an ute.podann@formgruppe.de gesendet. Dieser Newsletter wird Ihnen ausschließlich mit Ihrem
Einverständnis zugesandt. Wollen Sie diesen Newsletter in Zukunft nicht mehr erhalten, klicken Sie bitte hier.
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